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~ Genetics

Ambitigs Junior Account Manager til
internationalt udviklingsforlgb

Har du en Cand. Merc. eller en tilsvarende kommerciel uddannelse?
Har du flair og / eller interesse for teknisk salg, har du sans for tal
og er du i besiddelse af en generel god systemforstaelse? Kunne du
taenke dig at blive en del af et udviklingsforlgb, hvor du bl.a. lzerer
processer, systemer, kundehandtering m.m. og samtidigt far en dyb
indsigt i de produkter, som du far ansvaret for at salge cirka to ar
senere? Sa er du maske vores Junior Account Manager.

Queen® er en farende virksomhed inden for udvikling af genetik

til blomstrende potteplanter samt produktion og salg af stiklinger,
smaplanter, potteplanter og buketter til hele verden. Vi er kendt for
vores hgje kvalitet, innovative lgsninger og er verdens starste producent
af Kalanchoe og Euphorbia milii. Med bade Queen® Flowers og Queen®
Genetics deekker vi et bredt spektrum, hvor vores kunder spaender fra
gartnerier og havecentre til detailhandlere og slutforbrugere, bade pa
det danske og det globale marked.

Til Queen® Genetics seger vi nu en medarbejder til et kommercielt
udviklingsforlgb, som farer til et job som Account Manager indenfor
maximalt to ar. Udviklingsforlgbet giver dig en unik mulighed for at
komme hele vejen rundt i virksomheden og fa en solid viden om Queens
produkter, markeder, processer, systemer m.m., ligesom du far en dyb
indsigt i salgsarbejdet og account management. Du lzerer at agere i

et internationalt forretningsmiljg og far en tveerkulturel forstaelse med
henblik pa selvstaendigt at kunne handtere kunder. Udviklingsforlabet
omfatter en turnus i flere afdelinger i vores virksomhed i Hinnerup,
rejseaktivitet 20-30 dage arligt, ligesom du bliver udstationeret i 3-6
maneder i et af vores selskaber i Holland eller Canada. Du refererer til
CSO Christian Nissen, som du vil indga i et teet samarbejde med og som
lzbende vil give dig feedback og felge op pa dit udviklingsforleb.

Vasentligste arbejdsopgaver

* Grundig opleering i supply chain herunder ordreproces, logistik,
systemer og rapporteringsveerktgjer

* Undervisning og treening i produkter og grundleeggende

dyrkningsfaerdigheder

Compliance i forbindelse med logistik

Forstaelse for planleegningsarbejdet

Udarbejdelse af markeds- og kundeanalyser,

samhandelsmodeller m.m.

Deekningsbidragsanalyser m.m.

Forberedelse af kundemgder og praesentationer

Shadowing af CSO

Handtering af mindre kunder eller interne forespgrgsler

3-6 maneders oplaering pa et af vores salgskontorer i Canada eller

Holland

Side 1 af 2




QOueen®

~ Genetics

Dine kvalifikationer

Cand. Merc. eller en tilsvarende kommerciel baggrund
God systemforstaelse

Flair og / eller forstaelse for teknisk salg

Et par ars erfaring i en salgsafdeling vil veaere en fordel
Flydende i engelsk bade pa skrift og tale

Steerke numeriske evner

For at blive en succes i jobbet er det en forudseetning, at du har

et kommercielt mindset, en holistisk tankegang og er nysgerrig og
videbegeerlig. Dit arbejdsmenster er kendetegnet ved struktur,
proaktivitet og selvigangseettelse og du er arbejdsom og ambitigs. Som
person er du tillidsvaekkende og imedekommende og god til at indga
og vedligeholde relationer bade i forhold til kunder, samarbejdspartnere
og kollegaer. Du trives i et job omgivet af kompetente kollegaer og
bidrager selv med en positiv attitude og en sjov bemaerkning.

Dine muligheder

Vi tilbyder dig en unik mulighed for et udviklingsforlgb, som i lebet af
maximalt to ar vil fare til et job som Account Manager i en succesfuld og
ambitigs familievirksomhed med internationalt vingesus og heijt til loftet.
Hvis du har spergsmal til jobbet, er du velkommen til at sende en mail til
job@queen.dk, hvorefter du vil blive kontaktet af Christian Nissen.

Vi gleeder os til at modtage din motiverede ansggning, dit CV samt foto
pa job@queen.dk senest den 10. oktober 2025.

www.queengenetics.dk Queen @queenflowersdk
QueenGenetics
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